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Mikro diizeyde bor¢lanma ile ilgili olarak yapilan
calismalar ~ ¢ogunlukla  hanehalk:  baglaminda  ele
alinmaktadir. Bununla birlikte giiniimiizde degisen aile
yapilart da dikkate alindiginda bireysel olarak bor¢lanma
tutumunun incelenmesi de oldukca onemlidir. Bu calisma
iiniversite 6grencilerinin bor¢lanmaya iliskin tutumlarin
finansal okuryazarlik diizeyleri, materyalist egilimleri ve
kompulsif ~ satm  alma  davramglart  agisindan
incelemektedir. Calismada nicel bir arastirma yontemi
benimsenmis olup Mugla Sitki Kogman Universitesi
merkez yerleskesinde egitimine devam etmekte olan 1034
ogrenciden  anket  yoluyla  wveriler  toplanmistir.
Ogrencilerin demografik ozelliklerinin de dikkate alindig1
modelleme kisminda siral logit model ve genellestirilmis
strall logit model kullamilmuigtir. Elde edilen bulgulara
gore finansal okuryazarlik diizeyinin borclanmaya iliskin
tutumu etkilemedigi goriiliivken kompulsif satin alma
davramisi ve materyalist egilimin istatistiksel olarak
bor¢clanma iizerinde anlamli bir etkisi bulunmustur.
Ogrencilerin borclanma tutumlart egitimlerine devam
ettikleri fakiilteye (IIBF wve diger fakiilteler) gore
degismezken cinsiyet wve yasin borclanma tutumu
iizerinde kismen etkili oldugu goriilmiistiir.
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Abstract

Although studies on borrowing at micro level are mostly
handled in the context of households, individual
borrowing seems to be very important considering the
changing family structure today. This study examines the
borrowing behaviors of university students in terms of
financial literacy levels, materialistic tendencies, and
compulsive buying behaviors. A quantitative research
method is used in the study, and it is based on data
collected through questionnaires from 1034 students
studying at the central campus of Mugla Sitki Kogman
University. Ordered logit models is used in this study and
demographic characteristics (age, gender) of the students
are also taken into account. According to the findings, it
has been found that there is no relationship between the
level of financial literacy and borrowing, while
compulsive buying behavior and materialistic tendency
had a statistically significant effect on borrowing. While
students’ borrowing attitudes do not change according to
the faculty they studied, it is seen that gender and age are
partially effective.

Keywords: Borrowing, Financial Literacy, Materialism,
Compulsive Buying, Ordered Logit Model.

Jel Codes: G51, G53, M30.
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1. GIRIS

Kiiresel boyutta zaman zaman yasanan ekonomik krizler beraberinde hane halklarmin borg
yiiklerinin artmasina ve buna bagl olarak ekonomik ve sosyal sikintilarin ortaya ¢ikmasina
neden olmaktadir. Bor¢lanma ile ilgili olarak mikro diizeyde yapilan ¢alismalar her ne kadar
cogunlukla hanehalk: baglaminda ele aliniyor olsa da (Alpar, 2022; Tasdoken ve Kahyaoglu,
2022; Giiler ve Tunahan, 2017) bireysel bor¢lanmanin, giintimiizde degisen aile yapisi da
dikkate alindiginda, oldukca 6nemli oldugu goriilmektedir.

Borclanma davranisinin finansal davranmisla olan baglantis1 dikkate alindiginda finansal
okuryazarlik seviyesinin bor¢lanma tutumunu etkiledigi ve yonlendirdigi varsayilmaktadir.
Finansal okuryazarlig: yiiksek olan bireylerin bor¢lanma egilimlerinin daha gercekgi temellere
dayandig1 goriilmektedir (Kuru ve Yakut, 2021). Buna karsin finansal okuryazarlik seviyesi
azaldikca bireysel bor¢lanmada krizlerin ortaya ¢ikmasi olasidir. Finansal okuryazarlik her ne
kadar borglanma tizerinde etkili bir unsur olsa da borclanmay: etkileyen tek unsur degildir.
Bireysel tutumlar da aym zamanda borglanma davranisina ydn verebilmektedir. Ozellikle
materyalist tutum ile kompulsif satin alma davraniginin bu noktada finansal davranislar
dolayisiyla da borglanmayi etkiledigi diistiniilmektedir (Arofah vd., 2018; Awanis vd., 2017;
Joireman vd., 2010; Lo vd. 2011; Omar vd., 2014; Achtziger vd. 2015) . Ozellikle gliniimiiz
diinyasinin genglerini etkiledigi diisiiniilen materyalizmin ve bununla ilintili oldugu
diisiiniilen kompulsif satin almanin bor¢glanma tutumu {izerindeki etkisinin iilkemiz gengleri
ozelinde yeterli diizeyde incelenmedigi goriilmektedir.

Bu calismada bireysel bor¢lanma davranis yerli literatiiriinde tizerinde pek galisilmamais olan
tiniversite gencligi dikkate alinarak incelenecektir. Bu kusagin gelecegin yetiskinleri ve karar
alicilar1 olduklar1 dikkate alindiginda galismanin bu agidan ileriye doniik perspektifi ortaya
sunmaya yardimci olacag: diisiiniilmektedir. Aynm1 zamanda hentiz egitimleri devam eden
tiniversite 6grencilerinin dogru finansal kararlar almasin ve bor¢glanma davranisinin saglam
temellere dayandirilmasmi etkileyen unsurlar ortaya konulacaktir. Bu noktada finansal
okuryazarlik durumu, materyalist tutum ve kompulsif satin alma davranisinin bor¢lanma
tutumu tizerindeki etkisi dikkate alinacaktir. Calismanin bundan sonraki kisminda ilk olarak
ele alinan bu kavramlarin kavramsal gercevesi ve bor¢lanma ile ilgili olan baglantilar literatiir
baglaminda sunulacaktir. Ucgiincii béliimde arastirmanin amact ve bu amaca bagl olarak
olusturulan arastirma modeline ve analiz yontemine yer verilecektir. Mikro ekonometride
siklikla kullanilan tercih modellerinden sirali logit modellerin tercih edildigi modelleme
kismina iligskin elde edilen bulgular ise dordiincii boliimde ele alinacaktir. Son kisimda ise elde
edilen bulgulara iligkin olarak tartisma ve sonuca yer verilmistir.

2. KAVRAMSAL CERCEVE

Bu bashk kapsaminda ilk olarak bor¢lanma ve borglanmaya iliskin tutum teorik baglamda
irdelenmektedir. Ardindan sirasiyla materyalizm, kompulsif satin alma davranis: ve finansal
okuryazarlik ile bor¢lanmaya iliskin tutum arasindaki etkilesimler literatiirde yer alan bilgiler
temelinde iliskilendirilmektedir.

2.1. Bor¢lanma ve Bor¢lanmaya iliskin Tutum
Gelir diizeylerinin iizerinde harcamada bulunan birey ve hanehalklar1 ya daha 6nceki var olan
tasarruflarini kullanirlar ya da gelirlerinin {izerinde yaptiklar: harcamaya bagli olarak ortaya
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cikan agig1 finanse etmek igin gelecekte gelirlerinin artacagi beklentisiyle bor¢lanma yolunu
tercih ederler (Terzioglu vd. 2007’den akt. Giindiizalp, 2018). Borg, baskasindan 6diing alinan
para olarak tanimlanir ve geri 6deme yiikiimliiliigii vardir. Bor¢ kavramu ile ilgili literatiirde
gesitli tanimlar bulunmakla birlikte Lea vd. (1995), borcun, mallarin (hizmetlerin) kullanimi1
ile ilgili olarak diger insanlara verilecek para toplami oldugunu sdylemektedir. Bir kisinin
banka kredisinin ya da kredi kartmin olmasi veya bir faturasin1 6deyememesi durumunda
borg¢lu oldugu séylenir. Bor¢ ayn1 zamanda gelecekteki kosullar: tahmin edememesi nedeniyle
bir kisinin digerine karsi sahip oldugu finansal bir yiikiimliiliikk anlamma da gelmektedir
(Erdem, 2008). Borgluluk ise, mevcut donemde elde edilen gelire gore daha fazla harcamanin
bir sonucudur. Bir bagka ifadeyle gelecek donemde elde edilecek gelirlerin simdiden
kullailmasi anlamina gelir (Nas ve Ozkog, 2017).

Insanlarmn borglanmasi temelde ii¢ nedene baglidir: rahat tiikketim yapabilmek, mali krizlerle
bas edebilmek ve islerini mali olarak finanse edebilmek (Tagle, 2006). Bir birey yasaminin
genglik donemlerinde, yasi ilerledikg¢e kazancinin artacagini planlayarak, kazandigindan daha
fazla titketmekte, aradaki fark: ise bor¢lanarak karsilamaktadir (Ozkog ve Ugdogruk, 2008).
Bu agidan bakildiginda gelecegin yetiskini olup hanehalkinin bir ferdi olan bugiiniin gencinin
bor¢lanmaya iliskin tutumu 6nemli hale gelmektedir. Hanehalk: bor¢lulugu tizerinde yapilan
pek ¢ok calisma gostermektedir ki glintimiiz diinyasinda hanehalk: bor¢lulugu kaginilmaz
olup ayni zamanda ekonominin vazgecilmez bir unsurdur. Ancak bor¢lanmanin getirmis
oldugu yiikiimliiliiklerin yerine getirilememesi durumunda ise ortaya ¢ikmasi olas1 ekonomik
krizlerin bireyler ve haneler iizerindeki etkisi ise oldukga trajik olabilmektedir. Bu nedenle
glintimiiz gengliginin bor¢glanmaya iliskin tutumunun ortaya konulmasi ve bunda etkili olan
unsurlarin belirlenerek yasanmasi olasi krizlerden kag¢inmasini saglayacak alt yapmin
olusturulmas: 6nemli bir hale gelmektedir. Konuyla ilgili literatiirde kredi kart1 ve
Ogrenim/egitim kredilerinin etkinsiz kullanimi {izerine iiniversite Ogrencilerinin harcama
aligkanliklarinin inceleme altina alindig: calismalar (Limbu, 2017; Zachary Finney ve Finney,
2018) mevcuttur. Yapilan ¢alismalar gostermistir ki 6grencilerin sergiledigi bu tiir olumsuz
davranislar, gelecekte asir1 borg birikimine ve finansal sikintilara yol agabilmektedir (Aw vd.,
2018).

Literatiirde yer alan gesitli arastirmalar ise materyalist degerlerin bu tiir davranislar
etkiledigini ortaya koymustur (Kuknor ve Sharma, 2017; Sari ve Suyasa, 2017). Bir kisi ne
kadar materyalist olursa, istenmeyen harcama davraniglar1 sergilemesi ve borclanmasi o kadar
olasidir. Bunun nedeni olarak ise materyalist bireylerin tatmin ve memnuniyetsizliklerini
diinyevi miilklerden elde etmelerinin muhtemel olmasi ve dolayisiyla saglikli finansal
kararlar verememesi gosterilmektedir (Khare, 2014). Ote yandan bazi arastirma ise, finansal
okuryazarligin materyalist degerlerle baglantili harcamalar1 6nlemeye yonelik bir etkide
bulundugunu ortaya koymaktadir. Finansal egitim materyalizmi azaltabilir, olumlu finansal
tutumu destekleyebilir (Stone vd., 2008) ve ileriye doniik finansal kararlar1 dogru aldirabilir
(Nye ve Hillyard, 2013) seklinde goriisler ortaya atilmaktadir. Ayni zamanda kompulsif satin
alma davranisi, 0zellikle geng yetiskinler arasinda son yillarda hizla biiytimiis ve bir takim
psikolojik ve finansal sonuglara yol agmistir. Bu agidan bakildiginda genglerin borglanmaya
iliskin tutumlar1 {izerinde materyalist egilimlerinin, finansal okuryazarlik diizeylerinin ve
kompulsif satin alma davraniglarinin etkili olabilecegi goriilmektedir.
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2.2. Materyalizm

Materyalizm, "bireyin hayattaki diger amaclara gore para, miilk, imaj ve statii elde etmenin
daha 6nemli olduguna inandigini yansitan psikolojik bir yapidir" (Kasser, 2018). Materyalizm,
bir nesneye (iiriine) sahip olmayzi, statiistinii gostermek veya onu mutlu etmek i¢in 6nemli
goren bir karakterdir (Podoshen ve Andrzejewski, 2012). Materyalist tutuma sahip bir bireyin
birincil 6nceligi, kontrolsiiz aligveris tutkusunu yerine getirmek igin bir alisveris faaliyetidir.
Ustelik bu aligveris faaliyeti kimi zaman uzun vadeli finansal etkiyi diisiinmeden tiim paray1
harcamakla sonuglanir. Bu nedenle materyalizm, kompulsif satin alma (Islam et al., 2017; Sari
ve Suyasa, 2017), anlik satin alma (Mathai ve Shanthaamani, 2016) ve kredi kart1 borg krizi
(Khare, 2015) gibi istenmeyen finansal davranislarda aracilik rolii oynamaktadir. Literatiirde
materyalist tutumun, bireyi sonuclarini diisiinmeden zorunlu satin alma yapmaya tesvik
ettigini ve bu nedenle olumsuz finansal davraniglar1 ve bor¢lanmayi etkiledigini gosteren
calismalar bulunmaktadir (Gardarsdottir ve Dittmar, 2012; Nye ve Hillyard, 2013). Nye ve
Hillyard (2013) materyalizmin bircok tiiketiciyi biiyiik miktarlarda bor¢ kullanmaya
itebilecegini ifade etmislerdir.

Materyalizmin finansal davrams tizerindeki etkisi, finansal agidan olumsuz sonuglar
verebilecek sekilde diirtiisel tiiketim yapmaktir (Nye ve Hillyard, 2013; Podoshen ve
Andrzejewsk, 2012). Diisiik diizeyde materyalizm davramisina sahip biri, litks mallar1 satin
almamak i¢in mali durumunu kontrol edebilecek ve boylece bor¢lanma egilimi davranigindan
kagmacaktir. Bu diistince, Tatzel (2002) tarafindan yiiriitiilen ve materyalizm diizeyinin
borgluluk egilimi davranig: tizerinde onemli bir etkiye sahip oldugunu gosteren aragtirma
tarafindan da desteklenmektedir. Boylece materyalizmin aslinda dolayh bir sekilde finansal
davranisi ve borglanmayi etkiledigi diistintilmektedir.

Materyalizmi ve bu tiir finansal davranislarla iliskisini 6l¢gmek igin literatiirde ¢ok sayida
calisma gercgeklestirilmistir. @rnegin, Pham vd. (2012) kompulsif satin almaya yatkin
olanlarin, finansal yonetim uygulamalar1 zayif olan oldukca materyalist bireyler oldugunu
bulmuslardir. Bu noktada finansal okuryazarlik ve materyalizm iligkisi ortaya ¢ikmaktadir.
Brown vd. (2016) finansal egitimin genglerin geri 6deme davranisini iyilestirdigini ve borg
bagimliliklarini azalttigini tespit etmislerdir. Davidson (2006) ise , bu tiir bilgilerin liseden
itibaren ve kapsamli bir sekilde okullarda ve {iniversitelerde Ogretilmesi ve uygulanmasi
gerektigini ifade etmektedir. Finansal egitimin igerigi, gelecekteki harcamalar ve borgla ilgili
sonuglar tizerindeki etkisinin belirlenmesinde 6nemli bir rol oynar (Brown vd., 2016). Bu
nedenle finansal okuryazar bireyler yetistirmek i¢in finansal okuryazarliga katki saglayan
finansal bilgi alanlarinin ve etkinliginin belirlenmesi hayati 6nem tasimaktadir.

2.3. Kompulsif Satin Alma Davranisi

Edwards ve Potter (1992) kompulsif satin almayi, sonuglarina bakilmaksizin asiri, kontrol
edilemez ve tekrarlayan satin alma diirtiisii ile karakterize edilen kronik anormal bir aligverig
ve harcama sgekli olarak tamimlamaktadir. Bazi1 arastirmacilar, kompulsif satin alma
davranisini, diirtii kontroliinden yoksun ve diisiik benlik saygisina sahip, kaygi ve
materyalizmle birlesen yalitilmis bir bireyin heyecan aradigi zihinsel bir durum olarak
tanimlamistir (Desarbo ve Edwards, 1996; Faber ve O'Guinn, 1992). Kompulsif satin alma,
aligveris yapma arzusunun uyarilmasi nedeniyle kisinin i¢inden gelen baskiyla dogan satin
alma niyeti ve davramsidir. Bu olgu depresyon ve can sikintis1 gibi olumsuz duygular
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sonucunda tekrarlayan satin alma faaliyeti olarak da yorumlanabilir (Leite vd., 2011).
Kompulsif satin alma, iiriinleri sadece kendini tatmin etmek i¢in satin alma davramsidir ve
satin alman mallar mutlaka ihtiya¢ duyulan mallar olmayabilmektedir. Kompulsif satin
almanin baslama yasi, genglik yillarinin sonlarinda veya yirmili yaslarin basinda ortaya ¢ikma
egilimindedir (Christenson vd.,1994; Otero-Lopez vd., 2021). Diisiik bir kompulsif satin alma
seviyesi ile, ihtiya¢ duyulmayan iiriinler i¢in aligveris yapma istegi kontrol edebilecek, boylece
bor¢lanma egilimi azalacaktir. Bu durum, Mowen ve Minor (2002) tarafindan ytiriitiilen ve
kompulsif satin alma seviyesinin bor¢ yonetimi iizerinde dnemli bir etkisi oldugunu gosteren
arastirma tarafindan da desteklenmektedir.

Gilintimiizde kompulsif satin alma alanmmn 6nemli bir zayifligi, gen¢ yas gruplarinda
kompulsif satin almada artan artisa ragmen, ¢ogu calismanin yetiskin orneklemleriyle
yapilmis olmasidir (Otero-Lopez vd., 2021: 1). Nadir ¢alismalardan biri olan yakin tarihli bir
meta analiz ¢alismasinda (Maraz vd., 2016), yetiskin popiilasyonda tahmini kompulsif satin
alma yaygmlig1 oran1 %4,9 iken, iiniversite 6grencisi 6rneklemlerinde yayginlik oranlarinin
daha yiiksek (%8,3) oldugu goriilmiistiir. Cok yakin tarihli bir bagka ¢alismada ise (Koh vd.,
2020), cesitli iilkelerden tiniversite 6grencilerinden alinan orneklerde ¢ok yiiksek oranda
kompulsif satin alma yayginhig: goriilmiistiir (%21.3 ABD, %16 Cin, %16.1 Giiney Kore).

2.4. Finansal Okuryazarlik

Finansal okuryazarligin tanimlar1 oldukca genis kapsamli olup sadece belirli bir finansal bilgi
tiirtine isaret etmektense daha genis bir alan bilgisini isaret etmektedir (OECD, 2016). Bu
anlamda, finansal okuryazar bir kisi, ekonomi, finans, matematik, muhasebe veya diger
herhangi bir nicel alani anlayan bir kisi olarak tanimlanabilir (Alexander & Mader, 2017).
Finansal okuryazarlik, kisisel finans1 yonetme, yatirim yapma ve bunlari mevcut riskleri
yonetmek icin kullanma kararlariyla ilgili bir finansal yonetim anlayisidir (Chen ve Volpe,
1998). Finansal okuryazarlik, bireyin finansal anlayis: giinliik yasamda uygulama yetenegi
olarak da tanimlanmaktadir (Lusardi ve Mitchell, 2008).

Finansal okuryazarlik, daha iyi finansal planlamaya sahip olmak ve finansal sorunlardan
kaginmak icin herkesin sahip olmasi gereken temel becerilerden biridir. Her birey, iyi finansal
kararlar alabilmesi ve kisisel finansmanini optimize edebilmesi i¢gin finansal okuryazarhigini
gelistirmelidir. Bu noktada Gathergood (2012) tarafindan gergeklestirilen bir calismada
finansal okuryazarligin asir1 borgluluk {izerinde de 6nemli bir etkisi oldugu goriilmiistiir. Bir
kisinin finansal okuryazarlig, finansal yonetimi ile yakindan iligkilidir, bu nedenle bir kiginin
finansal okuryazarlig1 ne kadar yiiksekse, finansal yonetimi de o kadar iyi olur. Objektif
finansal okuryazarlik, sorumlu finansal davranisla pozitif olarak baglantili olup literatiirde bu
goriisii destekleyen ampirik kanitlar da vardir (Lusardi ve Mitchell, 2014).

Finansal okuryazarlik ve baglantili olarak finansal davranis, 6grencilerin beklenen hedeflere
ulasma yetenegi ile yakindan ilgili oldugu igin her birey icin hayati bir role sahiptir. Finansal
davranig, bireyin finansal yonetim sorumlulugunu iyilestirebilir. Sonug olarak, bireyin refahi
artirilabilir ve ileride olasi finansal krizler onlenebilir (Habshick, 2007; Sabri vd., 2014).
Glintimiiz tiniversite Ogrencileri de faturalarini banka aracilig: ile ddemek, kredi karti
kullanmak, har¢ ddemelerini internet bankacilig: ile yapmak, seyahat sigortas: ve saglik
sigortasi yaptirmak, egitim kredisi almak seklinde finansal {irtinleri kullanmaktadir. (Temizel
ve Bayram, 2011). Ebeveynleriyle birlikte yasayan 6grenciler igin bu kararlar hayatlarinin
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belirli noktalarma kadar karsilarna ¢ikmamaktadir. Bir¢ok oOgrenci igin {iniversite,
hayatlarinda ilk kez ozgiirliiklerine kavusmay1 temsil etmektedir. Bu 6zgiirlitk finansal
kararlar1 da bir bakima kendi baslarna almalar1 anlamina gelmektedir. Yeterli diizeyde
finansal okuryazarlik bilgisine sahip olmak bu noktada 6nem arz etmektedir (Kilig vd., 2015).
Ciinki Tetik (2019)'in de belirttigi tizere bireylerin tasarruf kararlari ile yatirim ve bor¢glanma
egilimleri gelismis bir finansal okuryazarlik diizeylerinin olmasi halinde olmamasmna kiyasla
daha saglikli olacaktir. Bu agidan tiniversite 6grencisi olan giliniimiiz genglerinin finansal
okuryazarliklarinin arttirilmas: finansal davraniglarini ve borg¢lanma anlayislari olumlu
yonde etkileyecektir.

3. ARASTIRMANIN AMACI VE SORUSU

Bir onceki kissmda yer verilen literatiir ¢alismalarinda, daha 6ncede bahsedildigi tizere,
genglere ve Ozellikle {iniversite 6grencilerine yonelik calismalar kisith sayidadir. Ornegin
Google Akademik iizerinden Mart 2023 itibariyle “iiniversite Ogrencisi”, “finans”,
“materyalizm” ve “kompulsif satin alma” anahtar kelimeleri ile ayrn1 anda bir tarama
yapildiginda yerli yazina dair sadece 5 galismaya rastlanmaktadir. Ote yandan “{iniversite
ogrencisi” ve “bor¢glanma” ile ilgili bir tarama yapildiginda ise finansal okuryazarlik
tizerinden ¢alismalarin yer aldig1 goriilmektedir. Bu noktada yukarida da verilen literatiir
bilgileri dikkate alindiginda uluslararas: yazinda inceleme konusu olan bor¢glanma davranis:
tizerinde etkisi oldugu diisiiniilen finansal okuryazarlik, materyalist tutum ile kompulsif satin
alma davraniglarinin {ilkemizde de Ozellikle iiniversite Ogrencileri iizerinde bir arada
incelenmeye ihtiyag duyuldugu gériilmektedir. Iste bu galisma tam da bu baglamda
gercevelenmistir ve c¢alismanin arastirma sorusu soyle olusturulmustur:  “Finansal
okuryazarlik, materyalizm ve kompulsif satin alma davramsi iiniversite Ogrencilerinin
bor¢lanmaya iliskin tutumlarini etkilemekte midir? ve eger bir etki s6z konusu ise ne sekilde
bir etki s6z konusudur?”. Arastirma sorusuna bagli olarak ele alinacak olan aragtirma modeli
ise Sekil 1’de verilmektedir.

Sekil 1. Arastirma Modeli
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3.1. Aragtirmanin Anakiitlesi ve Orneklemi
Calismanin veri toplama siirecinin gergeklestirildigi Ocak 2021 itibariyle Mugla Sitk1 Kogman
Universitesi merkez kampiiste toplam &grenci sayis1 21.255 olmak iizere 0,03 hata orami ve
%95 giiven seviyesinde ve 0.5 gozlenme orani esas alinarak 1018 6grenciden olusan 6rneklem
biiyiikliigii elde edilmistir. Orneklem biiyiikliigiiniin belirlenmesinde kullamlan formiil
asagida verilmektedir (Sentuna ve Caki, 2020: 2046):

_ _ z’pq/e?

1+(z%2pq/Ne?)

Burada, N evren biiytiikliigii, e hata orani, z gliven seviyesi, p ve q ise oran degerleri olup p +
q = l'dir.

3.2. Arastirmanin Veri Toplama Araglar
Sekil 1 ile verilen arastirma modelinde yer alan her bir boyut literatiirde daha 6nceden
gelistirilmis ve kabul edilmis olan 6lgekler kullanilarak olciilmeye galigilmistir.

Borclanmaya fliskin Tutum Olcegi: Lea vd. (1995) tarafindan gelistirilen ve Giindiizalp (2018)
tarafindan Tiirkge uyarlamasi yapilan 6lgek 17 maddeden olusmaktadir. Olgek, katilimcilarin
her bir ifadeye “Kesinlikle katilmiyorum” ile “Kesinlikle katiliyorum” arasinda besli
derecelendirmede yanit verdikleri likert tipi bir Olgektir. Katiimcilarin bor¢glanmaya iliskin
tutumlar1 madde bazinda aritmetik ortalamalar alinarak degerlendirmeye dahil edilecektir.
Giindiizalp (2018) calismasinda degiskene iliskin ortalama degerlerde 1-1.7 arasini ¢ok zayif,
1.8-2.5 arasin1 zayif, 2.6-3.3 arasini orta, 3.4-4.1 arasini iyi ve 4.2-5.0 arasini ise ¢ok iyi olarak
smiflandirilmistir. Bu acidan bagimli degisken kategorik ve sirali bir degiskendir.

Finansal Okuryazarlik Olgegi: Finansal okuryazarlik finansal bilgi, tutum ve davranis

kapsaminda ele alinacaktir. Bu kapsamda Bayrakdaroglu vd. (2018) tarafindan literatiirden
yararlanilarak gelistirilmis olan sorular kullanilmistir. 56z konusu ¢alismada 6lgekte yer alan
sorulara verilen dogru yanitlarin toplam soru sayisina oranlanmasina bagl olarak finansal
okuryazarlik diizeyi sirali hale getirilerek degerlendirilmektedir. Bu agidan s6z konusu
bagimsiz degisken kategorik bir degiskendir ve disiik, orta ve yiiksek olarak
smiflandirilmaktadur.

Materyal Degerler Olgegi: Orijinal formu Richins ve Dawson (1992) tarafindan gelistirilmis
olan dlgegin Tiirkce uyarlamasi Aslay vd. (2013) tarafindan gergeklestirilmistir. 18 maddeden
olusan olgek “Kesinlikle katilmiyorum” ile “Kesinlikle katilhyorum” arasinda deger alabilen
besli likert tipi bir Olgektir. Orijinal 6lgekte tek boyut olmasma karsin Aslay vd. kendi
calismalarinda “maddiyata verilen 6nem”, “litkse diigkiinliik” ve “sade yasam” olarak

adlandirdiklar1 {i¢ boyut elde etmislerdir. Boyut skorlar1 ise boyutlara diisen ifadelerin
aritmetik ortalamalar1 alinarak elde edilmistir ve yiiksek skor degerleri ilgili egilimin yiiksek
bir seviyede oldugunu gostermektedir. Bu calismada 6lgegin orijinal yapisi dikkate alinarak
tek boyut tizerinden hareket edilmistir. Bu boyutta da aritmetik ortalama ile skorlarin elde
edilecek olmasi nedeniyle bagimsiz degisken olarak materyalizm siirekli degiskendir.

Kompulsif Satin Alma Olgegi: Bu calismada Faber ve O’Guinn (1992) tarafindan gelistirilen ve
Tokgoz (2019) tarafindan kullanilan ve Tiirkge gegerliligi kontrol edilen dlgek kullanilmistir.
Olgek 7 maddeden olusmakta olup aritmetik ortalamanin alinmastyla olusturulmaktadir ve
bu a¢idan bagimsiz degisken stirekli bir degiskendir.

300



Yaman, H. & Ozkog, H. H. Finansal Okuryazarlik, Materyalizm ve Kompulsif Satin Alma

PIAR’2023 /10(1) Davramgimin Bor¢lanmaya Iliskin Tutum Uzerindeki Etkisinin
Prof. Dr. Feyzullah EROGLU Armagan Sayis Belirlenmesi

3.3. Arastirma Hipotezleri
Aragtirma sorusuna baglh olarak arastirmanin temel ve alt hipotezleri ise soyledir:

Hz: Finansal okuryazarlik diizeyi bor¢lanmaya iliskin tutumu etkilemektedir.
Hz: Materyalizm bor¢lanmaya iliskin tutumu etkilemektedir.
Hs: Kompulsif satin alma davranist bor¢glanmaya iliskin tutumu etkilemektedir.
Ha: Demografik 6zellikler borclanmaya iliskin tutumu etkilemektedir.
Hua: Cinsiyet bor¢lanmaya iliskin tutumu etkilemektedir.
Hab: Ogrencisi olunan fakiilte borglanmaya iligkin tutumu etkilemektedir.
Hac: Ogrencinin yagi borglanmaya iliskin tutumu etkilemektedir.

3.4. Arastirma Yontemi

Bu ¢alismada arastirma yontemi olarak nicel arastirma yontemi tercih edilmistir. Arastirmada
veriler anket teknigi ile toplanmig olup veri toplama siirecinde ornekleme teknigi olarak
kolayda ornekleme yontemi kullanilmistir. Sekil 1 ile verilen arastirma modelinde yer alan
bagimli degiskenin (bor¢lanmaya iliskin tutum) kategorik ve sirali bir yapida olmasi nedeniyle
sirali regresyon modelleri tercih edilecektir. Sirali logit model, bagiml degiskeninin kiimiilatif
olasiliklarina dayanmaktadir. Sirali logit modelinin gizli degisken yaklasimina dayali olarak
K adet agiklayici degisken (X) icin genel ifadesi asagida verilmektedir (Akkus ve Ozkog, 2018):

Yy =YK bXy+e k=1,2-,K

Sirali logit modellerde en énemli varsayim modelde yer alan egim parametrelerinin bagimh
degiskenin kategorilerine gore degismedigini ifade eden paralel egimler varsayimidir.
Paralellik varsayimin saglanmadig1 durumlarda ise sirali logit model ile elde edilen model
sonuglarina giivenilememektedir. Bu durumda s6z konusu varsayim sartinin aranmadigy
genellestirilmis sirali logit model kullanimi tercih edilmektedir. K adet kategorisi bulunan
sirali yapidaki bir bagimli degiskenin genellestirilmis sirali logit model kullanilarak
modellenmesi halinde k-1 adet birikimli logit esitligi elde edilmektedir. Boylece aciklayici
degiskenin bagimh degiskene etkisi her logitte farkli olmaktadir. Bu durum aym zamanda
paralel egimler varsayiminin karsilanmadiginin da bir ifadesidir (Kiren Giirler, 2021).

3.5. Arastirmanin Etik Yonii

Bu calisma TUBITAK 2209 - A Lisans Ogrenci Projeleri kapsaminda desteklenmistir.
Arastirmada kullanilacak olan tiim 6lgme araglari i¢in 6lgegi gelistirenlerden kullanim izinleri
almmuistir. Ayn1 zamanda ¢alisma 6ncesi Mugla Sitki Kogman Universitesi Etik Kurulundan
da etik izin alinmistir (13.12.2021 tarihli 27 sayili karar uyarinca). Bununla beraber arastirmaya
katilan Ogrencilere anket formunda ilk olarak arastirmanin amacimin ve verilerin gizli
tutulacaginin belirtildigi bir agiklama yapilmis ve onaylar1 alinmistir.
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4. ARASTIRMANIN BULGULARI

Aragtirmaya iligkin elde edilen bulgular iki kisimda sunulmaktadur. Ilk olarak katilimcilara ait
demografik Ozelliklere deginilerek tanimlayici istatistiklere yer verilecek olup ardindan
arastirma modelinde belirtilen arastirma hipotezlerinin sonuglar1 paylasilacaktir.

4.1. Demografik Ozellikler

1034 6grenci ile gerceklestirilen ¢alismada gecerli olan 903 ankete yanit veren katilimcilarin
yaslarinin ortalamasi 21.3 ve standart sapmasi ise 3.33"tiir. Tablo 1’den de goriilecegi tizere 903
katilimcidan 539'u kadin 3641 ise erkektir. Ogrenci yogunluklari dikkate alindiginda Tktisadi
ve Idari Bilimler Fakiiltesi 6grencilerinin cogunlukta oldugu, bu fakiilteyi sirasiyla Edebiyat
ve Saglik Bilimleri Fakiiltesi 6grencilerinin takip ettigi goriilmektedir.

Tablo 1. Tanimlayici Istatistikler

Degisken Frekans Yiizde

Cinsiyet
Kadin 539 0.597
Erkek 364 0.403

Fakdlte
Edebiyat 199 0.220
Egitim 125 0.138
Fen 36 0.040
Giizel Sanatlar 2 0.002
IiBF 287  0.318
Mimarlik 4 0.004
Miihendislik 8 0.009
Saglik Bilimleri 187 0.207
Spor Bilimleri 44 0.049
Tip 8 0.009
Turizm 3 0.003

4.2. Hipotezlerin Testlerine iligkin Bulgular

Arastirma modelinde yer alan “Borg¢lanma”, “Kompulsif Satin Alma” ve “Materyalizm”
boyutlar icin 6ncelikle Dogrulayic1 Faktor Analizleri (DFA) Jamovi programi araciligiyla
gerceklestirilmistir ve elde edilen sonuglar Tablo 2 ile sunulmaktadr.

Tablo 2. Faktor Yiikleri
Faktor Gosterge Cronbach’'s AVE CR Tahmin  SE z p Std.
alpha Tahmin

Borg¢lanma b5 0.810 0.667  0.909 0.798 0.0380  21.00 <.001 0.669
b6 0.734 0.0455 16.15 <.001 0.537
b9 0.840 0.0368  22.87 <. 001 0.711
b1l 0.928 0.0325 2859 <.001 0.840
b14 0.769 0.0359 2142 <. 001 0.676

Kompulsif k3 0.648 0.555 0.827  0.842 0.0480 17.53 <. 001 0.659
k4 0.898 0.0483 18.59 <.001 0.698
k5 0.518 0.0538  9.63 <. 001 0.370
k6 0.662 0.0446 14.84 <.001 0.555

Materyalizm m2 0.734 0.756  0.900  0.679 0.0462 14.69 <. 001 0.507
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m15 0.850 0.0418 20.32 <.001 0.672
m17 1.041 0.0402 25.90 <.001 0.836
m18 0.789 0.0453 17.41 <. 001 0.591

Modifikasyon indeksleri gozetilerek yapilan diizenlemelerin ardindan DFA igin elde edilen
nihai sonuca iliskin boyutlar ve faktor ytikleri Tablo 2’de verilmektedir. Buna gore toplam 17
sorudan olusan Borglanmaya Iliskin Tutum Olgeginden 5 soru (b5, b6, b9, b1l ve bl4)
bor¢lanma boyutunu ifade eden gosterge degiskenler olarak bulunmustur. Kompulsif Satin
Alma Olgeginde yer alan k3, k4, k5 ve k6 sorular1 bu boyutun gosterge degiskenleri olarak
tespit edilmistir. Son olarak ise materyalizm boyutu icin 4 gosterge degisken elde edilmistir.
Materyalizm boyutunun aritmetik ortalamasi 3.43, standart sapmasi ise 0.967; kompulsif satin
alma boyutunun ortalamasi 2.21 ve standart sapmast ise 0.900 olarak bulunmustur. Olgeklere
iliskin aciklanan ortalama varyans (AVE) ve yap1 giivenirligi (CR) degerlerinin de yeterli
oldugu goriilmektedir. Tablo 3’de boyutlara iliskin kovaryans degerleri verilmektedir. Buna
gore bor¢lanma ve materyalizm arasinda ters yonlii bir iligki yapis1 goriilmektedir.

Tablo 3. Faktor Kovaryanslar:

Tahmin SE z p Std. Tahmin

Bor¢lanma Borg¢lanma 1.000
Kompulsif 0.246 0.0416 592 <.001 0.246
Materyalizm -0.400 0.0357 -11.19 <.001 -0.400

Kompulsif Kompulsif 1.000
Materyalizm 0.201 0.0436 461 <.001 0.201

DFA model uyum 6lgtitleri ise Tablo 4 ile sunulmaktadir. Buna gore hem ki-kare uyum iyiligi
olctitii hem de CFI, TLI ve RMSEA degerleri kabul edilebilir sinirlar arasindadir.

Tablo 4. Uyum Olgiitleri

Olgiit Deger Durum
Ki-kare 144 (sd= 62) Iyi uyum
CFI 0.973 Iyi uyum
TLI 0.966 fyi uyum
RMSEA 0.0384 Iyi uyum

Glindiizalp (2018) borg¢lanmaya iliskin tutum o6lgeginin uyarlanmas: ¢alismasinda bagiml
degiskene iliskin ortalama degerlerde 1-1.7 arasini ¢ok zayif, 1.8-2.5 arasini zayif, 2.6-3.3
arasini orta, 3.4-4.1 arasini iyi ve 4.2-5.0 arasini ise ¢ok iyi olarak smiflandirilmistir. Bu agidan
bagimli degisken kategorik ve sirali bir degiskendir. Finansal okuryazarlik ise diisiik, orta ve
yiiksek olarak siniflandirilmaktadir. Kompulsif satin alma davranisi ile materyalizm bagimsiz
degiskenleri ise stirekli degisken formundadr.

Sekil 1 ile verilen arastirma modelinde yer alan bagimli degiskenin sirali bir yapida olmas
nedeniyle sirali logit model kurulmustur ve ortaya ¢ikan sonuglar1 Tablo 5’ de sunulmaktadir.

Tablo 5. Sirali Logit Model Sonuglari

Katsayr Std. Hata z P>lz| Odds
Finans (orta) 0.381 0320 1.19 0234 1463
Finans (yiiksek) 0.236 0.330 0.713 0476 1.266
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Kompulsif 0.571 0.079 726 <0.001 1.770
Materyalizm -0.681 0.074 -9.16 <0.001 0.506
IiBF 0.039 0.142 0272 0786 1.039
Yag 0.015 0.018 0.815 0415 1.015
Erkek 0.117 0.139 0.845 0398 1.124
¢ok zayif | zayif -0.344 0.547

zayif | orta 1.271 0.549

orta | iyi 2.285 0.555

iyi | ¢ok iyi 2.537 0.561

R2McF 2.866

Not: Bagimli degisken bor¢lanma diizeyi dolup temel smif ise kadn,
[IBF disinda bir fakiiltede okuyan diisiik diizey finansal okuryazarliktir.

Sirali logit modelde paralellik varsayimlarini saglanmasi gerekmektedir. Bunun igin cesitli
testler yapilmis olup elde edilen sonuglar1 Tablo 6’da verilmektedir. Elde edilen sonuglar
uyarinca tiim testlerde paralellik varsayimimin saglanamadigy goriilmektedir (p<0,000).

Tablo 6. Paralellik Varsayiminin Test Sonugclar:

Testler x? sd. p

Wolfe Gould 68.27 21  0.000
Brant 51.25 21  0.000
Score 72.02 21  0.000
Likelihood Ratio 80.07 21  0.000
Wald 72.03 21  0.000

Paralel egimler varsayiminin saglanmamasi nedeniyle genellestirilmis sirali logit model
uygulanmis olup sonuglar1 Tablo 7’de sunulmustur.

Tablo 7. Genellestirilmis Siral1 Logit Model Sonuglar:

Cok zay1f Zayif Orta iyi
Odds B Odds B Odds B Odds
Degiskenler
s(B) Orami s(B) Orani s(B) Oran1 s(B) Oran1
Finans (orta) 0.469 1.599 0.131 1.144 -0.122 0886 -0.627 0.534
(0.327) (0.427) (0.545) (0.712)
Finans (yiiksek) 0.469 1.643  -0.476 0.621 -0.702  0.496 0.050 1.052
(0.339) (0.454) (0.599) (0.786)
Kompulsif 0.465 1.591 0.829 2.291  0.890 2436 0.280 1.323
(0.084)* (0.114)* (0.151)* (0.207)*
Materyalizm -0469  0.625 -0.999 0.368 -1.308  0.270 -1.293 0.274
(0.078)* (0.107)* (0.157)* (0.190)*
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[iBF -0.061  0.941 0276 1318 -0311  0.733  0.638 1.893
(0.151) (0.198) (0.301) (0.408)
Yas 0.019 1.019 0.021 1.021  -0.035 0.966  0.327 1.387
(0.021) (0.026) (0.051) (0.142)**
Erkek 0.079 1.082  0.193 1.212  0.206 1.229  -0.948 0.387
(0.148) (0.198) (0.269) (0.415)**
Sabit -0.399 0.670 -0.834 0434 0.372 1451 -6.030 0.002
(0.599) (0.771) (1.269) (3.109)***
n 901 LR chi2(28) 202.44
Pseudo R2 0.0952 Prob >chi2  0.000

Not: * p<0.01, *p < 0.05, *** p < 0.10.

Tablo 7 ile verilen sonuglar uyarinca oncelikle model uyumunun saglandig: goriilmektedir.
Bor¢lanmaya iligkin tutum tizerinde finansal okur yazarlik diizeyinin ve 6grencisi olunan
fakiiltenin anlaml bir etkisi olmadig1 dncelikle ortaya gikan sonuglardir. [IBF 6grencilerinin
diger fakiiltelere kiyasla finansal okuryazarlik diizeylerinin ve borglanma tutumlarinin
aldiklar1 egitim agisindan farklilasmasi beklenirken ortaya ¢ikan bu sonug dikkat ¢ekicidir.

Kompulsif satin alma davranisinin borglanmanin tiim diizeyleri {izerinde pozitif yonlii bir
etkisi oldugu goriilmektedir. Kompulsif satin alma davranigsi arttikca borclanma diizeylerinde
de bir artis oldugu goriilmekle birlikte en yiiksek etkinin zayif ve orta borclanma diizeylerinde
gerceklestigi ortaya gikmaktadir. Ornegin kompulsif satin alma davramiginda meydana
gelecek bir birimlik artisin orta diizeyde borglanma egiliminde 2.436 kat bir artisa neden
oldugu tespit edilmistir. Materyalizmin bor¢lanma diizeyleri iizerindeki etkisine bakildiginda
ise ters yonlii bir etkisi oldugu goriilmektedir. Materyalizm diizeyinin bir birim artmasina
bagh olarak orta diizeyde borclanma olasilifi 0.270 kat azalirken bu deger iyi borclanma
diizeyinde 0.274 olarak elde edilmistir. Buna karsin materyalizm diizeyinde meydana gelecek
bir birimlik artis borclanma diizeyin ¢ok zayif olma olasiligini ise 0.625 kat azaltmaktadir.

Model sonuglarina gore cinsiyet ve yasin borglanma diizeyi tizerinde kismen bir etkisi oldugu
goriilmektedir. Yasta meydana gelen bir birimlik artisin bor¢glanma diizeyinin iyi olma
olasiligimi 1.387 kat arttirdig1 goriilmektedir. Ote yandan erkeklerin kadinlara gore borglanma
diizeylerinin iyi olma olasilig1 0.387 kat daha az bulunmustur.

5. TARTISMA VE SONUC

Bu calisma {iniversite Ogrencilerinin bor¢lanma davraniglarini finansal okuryazarlik
diizeyleri, materyalist egilimleri ve kompulsif satin alma davranislarina ilave olarak
cinsiyetleri, yaslar1 ve okuduklari fakiilte agisindan agiklamaya ¢alismaktadir.

Elde edilen bulgulara gére dgrencilerin 1IBF ya da farkl bir fakiiltede okuyor olmalarinin
bor¢lanma davramiglarini etkilemedigi goriilmiistiir. Bu sonuca paralel olarak finansal
okuryazarlik diizeylerinin de bor¢lanma diizeylerini etkilemedigi bu ¢alismada ortaya ¢ikan
sonuglardan biridir. Konuyla ilgili literatiire bakildiginda ise finansal okuryazarligin
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borglanmay1 etkiledigine dair sonuglarn bulundugu calismalara rastlanmaktadir. Ornegin
Kuru ve Yakut (2021) yapmis olduklar1 ¢alisma sonucunda bireylerin finansal okuryazarlik
diizeyleri ile bor¢lanma durumlar1 arasinda anlamli bir farklilik tespit etmislerdir. Bir baska
calismada Artavanis ve Karra (2020), diisiik finansal okuryazarlik diizeyine sahip 6grencilerin
mezuniyet sonrast bor¢ ddeme yeteneklerini baltalayabilecek ve 6deme-gelir oranlarinda
beklenmedik soklara kars1 daha savunmasiz olduklarini belirtmislerdir. Universite grencileri
tizerinde gergeklestirilen farkli bir calismada ise Er vd. (2014) finansal okuryazarlik
diizeylerinin 6grencilerin egitim alanlarina (miihendislik ve iktisadi idari bilimler fakiiltesi)
bagh olarak farklilasti$1 sonucuna ulagmiglardar.

Biiyiik bir 6rneklem kitlesi ile gergeklestirilmis olan bu ¢alismada finansal okur yazarligin
borglanma iizerinde anlamli bir etkisinin bulunmamis olmasi belki de 6grencilerin Covid-19
pandemi donemi nedeniyle lisans diizeyinde yeterli finansal okuryazarlik seviyesine
ulagamamalarindan kaynaklaniyor olabilir. Tleride yapilacak caligmalarda farkl &rneklemler
tizerinde bu konunun tekrar ele alinmasi yerinde olacaktir.

Calisma sonucunda ortaya ¢ikan bir baska bulgu ise cinsiyet ve yas degiskenlerinin bor¢glanma
tizerinde anlamli bir etkiye sahip oldugu yoniindedir. Toth ve Arvai (2001) tarafindan
Macaristan’da ve Thaicharoen vd. (2004) tarafindan Tayland’'da gergeklestirilen farklh iki
arastirmada bireyin egitim ve meslek durumunun, yasinin ve gelir diizeyinin bor¢glanma
davranusi iizerinde etkili oldugu goriilmiistiir. Bu ¢alismalardan farkli olarak ise, Mumtaz ve
Smith (2021) farkli demografik Ozelliklerinden dolayr hanehalki finansmar ile ilgili
davranglarin iilkelere gdre degisebilecegini savunmaktadirlar. Ote yandan 2020 yilinda
yayinlanan bir ¢alismada Biatowolski vd. kadin ve erkeklerin bor¢ tutumlarinin énemli 6l¢lide
bir farklilik gosterdigine dair herhangi bir kanit bulamadiklarini yani cinsiyetin anlamli bir
etkiye sahip olmadigini ifade etmislerdir.

Calismada borglanma davranisi tizerinde materyalizmin anlamli ve ters yonlii bir etkisi tespit
edilmistir. Buna gore materyalizm diizeyinin artmasi bor¢lanma davranigini olumsuz yonlii
etkilemektedir. Arofah vd. (2018) tarafindan gergeklestirilen bir ¢alismada benzer sekilde bir
sonu¢ bulunmus olup yazarlar tarafindan bu durum materyalizmi diisiik olanlarin,
bor¢lanarak {riin veya hizmet satin alma isteklerini kisitlama egiliminde olmasina
baglanmistir. Ancak Awanis vd. (2017) materyalizm {tizerine ters yonde bir goriisii
savunmaktadirlar. Yazarlara gore materyalizmi yiiksek olan kisilerin tiiketim ihtiyaclari igin
bor¢lanma konusunda daha istekli olmalar1 s6z konusu olabilir.

Calismada ortaya ¢ikan bir baska bulguya gore kompulsif satin alma davranisinin bor¢lanma
davranisi {izerinde pozitif ve anlamli bir etkisi bulunmustur. Joireman vd. (2010), Lo vd.
(2011), Omar vd. (2014) ve Achtziger vd. (2015) yaptiklari calismalarda da benzer bigimde bir
sonuca ulagsmiglardir. Ornegin Lo vd. (2011) takintili alisveris yapanlarn siklikla fazla
harcama yaptigini ve nadiren iiriin fiyatindan etkilendigini tespit etmislerdir.

Bu ¢alismanin sinirhiliklarindan biri verilerin kesitsel olarak verilerin toplanmis olmasidir. Bu
nedenle, uzun vadede, 6rnegin geng yastan birkag yil sonrasina kadar, kompulsif satin alma
finansal okuryazarlik ve materyalist tutumlarin bor¢lanma {izerindeki etkisinin incelenmesi
yerinde olacaktir.
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